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Kurbits Omstallning

Affarsutveckling i snabbformat

I krissituationer tenderar manga att bli handlings-
forlamade och ser inte mojligheter till forandring.
Risken ar dven att foretagare springer vilse i jakt pa
en losning eller bombarderas med information som
de inte vet hur de ska hantera och prioritera.

De allra flesta behover hjalp for att lyfta blicken och
stalla om till en ny verklighet och se mojligheter istallet
for hinder. | Kurbits Omstallning laggs fokus pa direkt
affarsnytta genom val genomarbetade metoder och verk-
tyg, anpassade for besdksnaringen. De sma grupperna pa
8-10 foretag skapar ocksa natverk for smarta affarer.

Kurbits Omstallning ar ett smidigt och kostnadseffektivt
program for att snabbt stalla om sin affar pa kort sikt
men ocksa for att na langsiktig lonsamhet.

4 workshops a 3 timmar online samt eget arbete mellan
traffarna. Det ingar aven 2 timmar individuell coachning.
Min 8 max 10 deltagande foretag per program. Kurbits
Omstallning kors inom 2-3 veckors tidsspann. Under
programmet ges dven utrymme for bestallare/region att
informera om mojligheter till stodatgarder for deltagarna.
Programmet innehaller genomarbetade verktyg och ett
innehall anpassat for besoksnaringen. Vi pratar om tren-
der, inspiration och delar goda exempel pa foretag som
har stallt om/anpassat sin verksamhet fran bade Sverige
och omvarlden.

Programmet inkluderar en verktygslada speciellt anpas-
sad for ett foretag i omstallning och inspiration fran
andra i branschen, nationellt och internationellt.
Programmet starker upp befintliga natverk och bygger
nya natverk for deltagarna - i en tid dar samarbete ar
viktigare an nagonsin.

Kontakt: Petra Lindberg, E-mail: petra@kurbits.org Webb: www.kurbits.org

Block 1 - Ditt foretag i en forandrad omvarld
Omvarld och invarld kopplat till ditt foretags forutsatt-

ningar. Scenarioanalys som bygger pa nuet och framtiden.

Vad innebar det for ditt foretag, idag och imorgon? Nu-
lage och dnskat lage. Utmaningar och atgardsplanering,
plan A, B och C. Se nya vagar framat.

Block 2 - Produkt- och konceptutveckling

Vad saljer du idag? Vad ska du salja imorgon? Och till vem?
Malgrupper & marknader.

Kan befintliga kunder kopa nya produkter och kan befint-
liga produkter kopas av nya kunder. Kartlaggning. Samver-
kan ar A & O -tillsammans ar vi starkare. Vi arbetar utifran
ett lokalt, nationellt och internationellt fokus, dar produk-
ten/koncepten testas med olika triggers. Under traffen
produceras aven saljblad for distribution direkt till kund.

Block 3 - Kommunicera smart

Hur kommunicerar du idag? Svemester for den nationella
gasten, hemester for den lokala och drom nu - res senare
for den internationella gasten. Smart kommunikation for
inspiration till kop. Trygghet ar viktigt och att vara rele-
vant ar avgoérande. Kanaler, innehall och tidpunkt for ditt
budskap arbetas fram for din kundkontakt.

Block 4 - Handlingsplan for att sakra affaren

Du har inte tid att vanta... handlingsplan och samarbeten
for fler affarer - action! Vi gar igenom nédvandig formalia
som avtal, prissattning, av- och omboknings regler, for-
sakringar och garantier. Det galler att bade sdkra affaren
och fa nojda kunder! Med en handlingsplan blir allt sa
mycket lattare, har arbetar foretagaren fram vad som ska
goras, hur och i vilken prioriteringsordning.
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